제안서 재료 — 대현테크(가명) 미팅에서 들은 말
※ 교육 영상 시연용 가상 자료입니다. 회사·인물·기사·숫자는 모두 지어낸 것입니다.
미팅에서 고객이 한 말과 우리가 제안할 것입니다. STEP 1 부탁 문장 아래에 그대로 붙여 넣으세요.
붙여 넣을 재료
[고객사] 대현테크 (가명), 자동차 부품, 평택 1·2공장
[미팅 상대] 생산기술팀 O과장, 김OO 대리 / 결정은 생산기술팀장, 구매팀 검토
[미팅에서 고객이 한 말]
 - «3분기 운송비가 18% 올랐어요. 팀장님이 원가 줄이라고 하세요.»
 - «2공장 내년 3월 가동이면 1·2공장 왕복이 더 늘 거예요.»
 - «배차는 엑셀로 하고, 김대리가 매일 전화로 맞춰요.»
 - «구매팀을 거쳐야 해서 숫자가 분명해야 해요.»
[우리가 제안할 것] 공장 간 운송 동선 진단 2주(무료) → 3개월 시범 운영
 (평택센터 경유, 배차 화면 제공, 매주 결과 보고)
[아직 없는 것] 대현테크 3분기 운송 내역 (확인 필요)




