단가 협상 준비 재료 — 한빛정밀
※ 교육 영상 시연용 가상 자료입니다. 회사·인물·숫자는 모두 지어낸 것입니다.
아래 내용을 통째로 복사해 Claude 채팅 창의 부탁 문장 아래에 붙여 넣으세요.
[우리 회사] 대현테크 (가명) 구매팀, 자동차 부품 제조
[협력사] 한빛정밀 (가명), 금속 브래킷 공급, 거래 6년째
[상대 요청] 내년 단가 7% 인상. 이유는 원자재·인건비 상승
[협상] 다음 주 화요일, 상대는 영업팀 O부장
[우리 목표] 3% 이내 / 마지노선 4.5% (나만 볼 것)
[내가 가져온 근거]
 1) 내년 물량 연 12만 개 → 15만 개 (평택 2공장 증설)
 2) 2026-10-20 기사 «열연강판 유통가, 3개월째 하락»
 3) 다른 업체 참고 견적: 같은 부품 5% 낮음 (품질 검증 전)
[내줄 수 있는 것] 결제 기간 60일 → 45일, 2년 물량 약속 (팀장 승인 필요)




