교육 영상 시연용 가상 자료 · 회사·인물·숫자는 모두 가상입니다
경영진 인터뷰 메모 — 3년 전략 로드맵 준비 (기획팀)
2026년 10월 셋째 주 · 각 30분 · 이름은 모두 가명
■ 박정훈 대표
2029년에 매출 600억은 돼야 한다.
이익률이 해마다 내려가는 게 제일 걱정. 5%는 넘기고 싶다.
수도권에 센터 하나 더 있어야 큰 고객을 받는다. 40억쯤 들 것 같은데 검토해 보라.
대현테크 한 곳에 너무 기댄다는 말을 이사회에서 들었다.
■ 이수경 운영본부장
이천센터가 꽉 찼다. 출고 지연이 계속 는다.
배차·재고를 아직 엑셀로 하는 곳이 있다. 시스템이 바탕이다.
자동화 설비도 언젠가는 필요하다.
화물차 기사 구하기가 점점 어렵다.
■ 최민호 영업본부장
평택 근처 공장 증설이 기회다. 평택 여유 공간으로 새 고객을 받자.
자동차 부품 말고 다른 업종도 늘려야 한다.
냉장 물류 문의가 가끔 온다.
신규 고객을 받으려면 지연부터 줄어야 한다. 지연이 소문나면 영업이 안 된다.
■ 정은지 재무팀장
투자 방침은 재무팀 메모 참고.
과제마다 언제 돈이 나가는지 보여 달라.




